
ARBEITSBLATT 7.2
POSITIONIERUNG DER SGF (SCHRITT 7)

© Urs Frey

S P E A K E R  &  B U S I N E S S  E X P E R T

DATUM: VERSION:

Nennen und beschreiben Sie Ihre strategischen Geschäftsfelder, die künftigen Ziele und kategorisieren Sie die dazugehörigen 
Kunden(gruppen) nach folgendem Schema: 

Strategisches Geschäftsfeld:

Beschreibung (Allgemeine Bemerkungen, Besonderes, Umsatz, etc.)

Ziele für das Strategische Geschäftsfeld (= Positionierungs - Matrix)

Priorität Ziel - Nr. Beschreibung des Ziels

(neu) 
aufbauen

(stark) 
fördern

halten

abbauen

Kategorisierung der Kunden im SGF

Bedeutung Kunde / Kundengruppe
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