ARBEITSBLATT 7.2 URSFREY
POSITIONIERUNG DER SGF (SCHRITT 7) B

DATUM: VERSION:

Nennen und beschreiben Sie Ihre strategischen Geschaftsfelder, die kinftigen Ziele und kategorisieren Sie die dazugehdrigen
Kunden(gruppen) nach folgendem Schema:

Strategisches Geschaftsfeld:

Beschreibung (Allgemeine Bemerkungen, Besonderes, Umsatz, etc.)

Ziele fur das Strategische Geschaftsfeld (= Positionierungs - Matrix)

(neu)
aufbauen

(stark)
fordern

halten

abbauen

Kategorisierung der Kunden im SGF

Key

Pot.

Pot.

Pot.

Pot.

Pot.

Pot.
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